
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Marketing Estratégico para Vendas Online 

 

Este programa pretende fornecer aos formandos orientações como melhorar a 

performance da empresa, através da implementação de um plano de vendas online, 

como fator crítico de sucesso, associando-a a valores positivos como qualidade e 

confiança. 

 

Conteúdo Programático 
 

01 Definição dos objetivos 
 

02 A importância da integração das ferramentas digitais para o 
sucesso do marketing  

 

03 Marketing de conteúdos e de relacionamento 
 

04 Redes sociais e plataformas digitais 
 

05 Avaliação da concorrência 
 

 
 

Formador | Ana Melo Dias 

 

Datas | 23, 30 de abril, 07, 14 de maio                 Horário | 10h00 às 13h00                                               

 

Duração | 12H 

 

Local | Plataforma Microsoft TEAMS 


